
 

  

 

 

J o u r n é e  P a y s  –   I N D E   
 

Jeudi 2 février 2012 

CCI de la Vienne – World Trade Center Poitiers-Futuroscope  
7 avenue du Tour de France – 86961 Futuroscope cedex  

 

L’INDE : UN MARCHE A TRES FORT POTENTIEL 
 

 

Longtemps ignorée des investisseurs français, l ’ INDE  attire désormais toujours plus d’entreprises  

 
 

Un monde des affaires pratiquant l’anglais, une économie connaissant une 

croissance soutenue malgré la crise (7.8 % en 2011), une classe moyenne 

nombreuse et consommatrice (120 millions de personnes), une population 

jeune et éduquée (70 % des Indiens ont moins de 36 ans), des investissements 

massifs dans les infrastructures et les outils de production, ainsi que des 

incitations économiques et fiscales pour les étrangers font de l’Inde un marché 

porteur. 

 
 
 
 
 
 

 

POUR : 
 

Découvrir et cerner le fonctionnement du marché 

Identifier les opportunités pour votre entreprise 

Rencontrer et nouer des relations avec des experts du pays 

Valider l’existence d’un marché pour vos produits  

Envisager la meilleure forme de présence 

Préparer vos actions à venir 

 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Venez vous informez sur les opportunités et 
subtilités du marché indien ainsi que les 
bonnes pratiques dans les relations 
d’affaires avec les indiens. 

PROGRAMME DE LA JOURNEE :  
 

09h – 11h : Conférence 
 

11h – 13h : Entretiens individuels * 
 

13h – 14h : Pause déjeuner   
 

14h – 17h : Entretiens individuels * 

INTERVENANTS :  
 

 * Mr ANDRIEUX Sébastien : Directeur Adjoint national, Directeur du bureau de Mumbai 
(Bombay)  UBIFRANCE INDE 

 Melle ARNOUK Elodie : Coordinatrice du Forum Indiallia. World Trade Center Mumbai 



 

  

 
 

B u l l e t i n  d ’ i n s c r i p t i o n  
 

Réunion INDE – Jeudi 2 février 2012 
 

CCI de la Vienne – World Trade Center Poitiers-Futuroscope  
7 avenue du Tour de France – 86961 Futuroscope cedex 

 

 
A retourner avant le mercredi 25 janvier 2012 à Catherine LEGERON 

Par fax : 05 49 00 35 66 ou par mail clegeron@wtcpf.com 
 
 

Entreprise :  .............................................................. Dirigeant :  ................................................................. 
 
Adresse : ..................................................................  .................................................................................. 
 
Tel :  .........................................................................  E-mail : ..................................................................... 
 
Participant (s) au rendez-vous : 
 
Nom : .......................................................................  Fonction : .................................................................. 
 

 Participera à la réunion (à compléter) :                oui   non   
 

 Souhaite un entretien individuel avec  
 M Sébastien ANDRIEUX, UBIFRANCE INDE :   oui   non   
 
Nom : .......................................................................  Fonction : .................................................................. 
 

 Participera à la réunion (à compléter) :                oui   non   
 

 Souhaite un entretien individuel avec  
 M Sébastien ANDRIEUX, UBIFRANCE INDE :   oui   non   
 
CA : ............................................  CA export : .......................................... Effectif :  .................................... 
 
Activité : ......................................................................................................................................................  
 ....................................................................................................................................................................  
 
Secteurs clients : .........................................................................................................................................  
 
Projet sur le marché indien : ....................................................................................................................... 
 .................................................................................................................................................................... 
 .................................................................................................................................................................... 
 .................................................................................................................................................................... 
 

Problèmes rencontrés, questions à poser : ................................................................................................. 
 .................................................................................................................................................................... 
 .................................................................................................................................................................... 
 
 

Veuillez vous munir d’une documentation sur vos produits. 
Les informations ci-dessus seront traitées de manière confidentielle et ont pour but de préparer les entretiens. 
Les rendez-vous sont accordés par ordre d’arrivée des inscriptions et en fonction des disponibilités. L’heure 
exacte des rendez-vous vous sera communiquée ultérieurement. 

mailto:clegeron@wtcpf.com

